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Terakreditasi B
SURAT KEPUTUSAN

KETUA SEKOLAH TINGGI ILMU EKONOMI
PUTRA PERDANA INDONESIA
Nomor : 092¢/01-A.01/43194/11/2023

Tentang
DOSEN PEMBIMBING SKRIPSI TAHUN AKADEMIK 2022/2023 GENAP
PROGRAM STUDI MANAJEMEN

KETUA STIE PUTRA PERDANA INDONESIA,

Menimbang : 1. Bahwa untuk menjamin kelancaran penyelesaian proses penyusunan
skripsi mahasiswa Program Studi Manajemen Sekolah Tinggi Iimu
Ekonomi Ppi Tahun Akademik 2022/2023, perlu mengangkat Dosen
Pembimbing Skripsi.
2. Bahwa nama yang tercantum dalam surat keputusan ini telah
memenuhi syarat ketentuan akademik dan mempunyai kemampuan
untuk melaksanakan tugas tersebut.

Mengingat 1 1. UU No. 12 Tentang Pendidikan Tinggi.
2. Permendikbud No. 3 Tahun 2020 Tentang Standar Nasional
Perguruan Tinggi
3. Permendikbud No. 50 Tahun 2014 Tentang Sistem Penjaminan Mutu
Pendidikan Tinggi.
4. Statuta Sekolah Tinggi Ilmu Ekonomi Ppi

Memperhatikan  : Hasil keputusan rapat pimpinan Sekolah Tinggi Ilmu Ekonomi Ppi
tentang Penetapan Dosen Pembimbing Skripsi untuk Tahun Akademik
2022/2023 di Sekolah Tinggi Ilmu Ekonomi Ppi Tangerang.

MEMUTUSKAN :

Menetapkan : 1. Mengangkat dan menetapkan dosen pe‘mbimbing skripsi:

Nama Drs. SATRIAS DJAMARAN, M.M.
NIDN 0412086404
Jabatan Fungsional | LEKTOR

Dalam penyusunan Skripsi Mahasiswa:

Nama SALMA ASSYIFA KUSUMA WARDANI
NIM . 1916120036
Program Studi MANAJEMEN

Ji. Citra Raya Utama Barat No.29 Griya Harsa Il Blok i 10 Citra Raya, Cikupa Tangerang
Telp. 021 5961609 Mobile : 0812 8387 7136 email: info.stieppi@gmail.com website: stieppi.ac.id
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2, Tugas membimbing Skripsi selama 1 (satu) semester dan dapat
diperpanjang selama 1 (satu) semester berikutnya.

3. Kepadanya diberikan tunjangan honor sesuai dengan ketentuan yang
berlaku di Sekolah Tinggi Ilmu Ekonomi Ppi.

4, Surat Keputusan ini berlaku mulai tanggal surat keputusan ini
ditetapkan dan apabila dikemudian hari terdapat kekeliruan akan
dilakukan perbaikan sebagaimana mestinya.

Ditetapkan di : Tangerang
: 08 Eebruari 2023

Tembusan :
1. Ketua Yayasan PPl
2. BPH Yayasan PPI
3. Arsip

JL. Citra Raya Utama Barat No.29 Griya Harsa Il Blok i 10 Citra Raya, Cikupa Tangerang

Telp. 021 5961609 Mobile : 0812 8387 7136 email: info.stieppi@gmail.com website: stieppi.ac.id



S\ KUNTANS| - MANAJEMEN
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Nomor : 136e/04-C.02/43194/111/12023
Perihal : Surat Pengantar Penelitian
Kepada Yth :

Pimpinan Official Store Vivo Cabang Mall Ciputra
Di Tempat

Dengan Hormat,

Sesuai dengan ketentuan akademik pada program Sarjana (S1) STIE PPI, bagi
mahasiswali tingkat akhir diwajibkan menyusun skripsi sebagai salah satu
persyaratan dalam penyelesaian studi.

Sehubungan dengan kewajiban tersebut, maka kami mohon kebijaksanaan
Bapak/lbu, dapat kiranya memberikan kesempatan kepada mahasiswi kami

Nama : Salma Assyifa Kusuma Wardani
NIM : 1916120036
Program Studi : Manajemen

Untuk dapat melaksanakan penelitian pada perusahaan yang Bapak/lbu pimpin,
guna memperoleh data dan informasi yang diperlukan dalam penyusunan skripsi
dengan judul : “Pengaruh Promosi dan Harga terhadap Minat Beli Smartphone
Vivo Pada Masyarakat Kecamatan Cikupa Kabupaten Tangerang”

Kami mohon Bapak/Ibu berkenan memberikan Surat Keterangan setelah mahasiswi
kami selesai melaksanakan penelitiannya.

Demikian, atas perhatian dan kerjasamanya kami ucapkan terima kasih.

Keterangan :
Arsip

JL. Citra Raya Utama Barat No.29 Griya Harsa Il Blok i 10 Citra Raya, Cikupa Tangerang
Telp. 021 5961609 Mobile : 0812 8387 7136 email: info.stieppi@gmail.com website: stieppi.ac.id
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FORMULIR BIMBINGAN SKRIPSI

Nama Mahasiswa

Sdnn Assiga  Kusuma  Wasdont

NIM

216120036

Dosen Pembimbing

1. Des. Sawiar Diarmaran , M.M

2.

Judul Skripsi

Pengarun Promosi dan Marga Terhadap Minat Rex Smart phone Vive
vada Masgacarat Fecamaran Clkugs ¥abuparen  Tangerany

Konsultasi ke

Materi (BAB)

Tanggal
Konsultasi

Tanda Tangan
Pembimbing
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KUESIONER PENELITIAN

Perihal : Kuesioner Penelitian Skripsi S1

Yth Bapak/Ibu/Saudaral/i

Terima kasih dengan hormat saya kepada Bapak/lbu dan teman-teman
yang telah berkenan meluangkan waktu untuk memberi jawaban atas
kuesioner (lembar pernyataan), saya Salma Assyifa Kusuma Wardani
(1916120036) mahasiswi semester akhir program studi manajemen
Sekolah Tinggi IImu Ekonomi Putra Perdana Indonesia (STIE PPI) Citra
Raya Cikupa, Kabupaten Tangerang, saat ini sedang menyelesaikan
tugas akhir (skripsi) yang berjudul “PENGARUH PROMOSI DAN HARGA
TERHADAP MINAT BELI SMARTPHONE VIVO PADA MASYARAKAT

KECAMATAN CIKUPA KABUPATEN TANGERANG”.

Bersama dengan ini saya mohon atas ketersedian bapak/ibu/saudara/i
untuk mengisi data kuesioner ini. Jawaban yang telah bapak/ibu/saudaral/i

berikan merupakan sumber data penelitian ini.

Demikian saya sampaikan atas partisipasi, bantuan dan kerjasama nya
untuk meluangkan waktu yang ada, saya ucapkan terimakasih.
NAMA

JENIS KELAMIN  : (1) Laki-Laki (2) Perempuan



. Petunjuk Pengisian :
Berilah tanda (V) pada bagian yang berisikan kolom berikut ini.

Skala Liker 1 s/d 5

. Identitas Responden :

Jenis Kelamin Usia
. Laki-Laki 1. 17-21 Tahun
2. 22-26 Tahun
. Perempuan 3. 27-31 Tahun
4. >32 Tahun
Pendidikan Pekerjaan
. SMA/SMK/Sederajat 1. Pelajar/Mahasiswa
. D3 2. Karyawan
. S1 3. Wiraswasta
4. Lainnya

. Keterangan Jawaban :

SS = Sangat Setuju (5)
S = Setuju (4)

RR = Ragu-Ragu (3)
TS = Tidak Setuju (2)

STS = Sangat Tidak Setuju (1)



A. Promosi

No.

Pernyataan

Pilihan Jawaban

SS

S

RR

TS

STS

Promosi melalui penyebaran brosur bisa membuat calon
konsumen mendapat informasi lengkap mengenai produk
Smartphone Vivw di Kecamatan Cikupa

Penjualan produk Smartphone Vivo dengan promosi digital
melalui social media dapat menjangkau lebih banyak
konsumen di Kecamatan Cikupa

Pemberian kupon saat promosi menjadi salah satu daya tarik
yang dinantikan oleh calon konsumen di Kecamatan Cikupa

Promosi diskon dapat berpengaruh terhadap penjualan
produk Smartphone Vivo di Kecamatan Cikupa

Pendekatan kepada calon konsumen sangat penting untuk
dilakukan saat promosi pameran dagang di Kecamatan
Cikupa

Terdapat sales promotion ditempat penjualan produk
Smartphone Vivw di Kecamatan Cikupa

Promosi give away pada saat acara khusus seperti Hari Raya
Kemerdekaan RI dapat membuat calon konsumen di
Kecamatan Cikupa merasa puas

Promosi melalui sponsor/endorsement turut meramaikan
persaingan penjualan produk Smartphone Vivo dibidang
elektronik khususnya alat komunikasi

Penjualan produk Smartphone Viw dengan promosi
langsung dari mulut ke mulut dapat mempengaruhi keinginan
calon konsumen untuk membeli di Kecamatan Cikupa

10.

Promosi dapat menciptakan minat beli terhadap produk
Smartphone Viw di Kecamatan Cikupa




B. Harga

Pilihan Jawaban

No. Pernyataan SS S RR TS STS

1. | Harga yang ditawarkan produk Smartphone Viwo terjangkau
di semua kalangan di Kecamatan Cikupa

2 Beberapa produk Smartphone Vivo di Kecamatan Cikupa
memiliki harga yang lebih murah dibandingkan produk
Smartphone lain

3. Harga produk Smartphone Vivo dapat mempengaruhi
keinginan calon konsumen di Kecamatan Cikupa untuk
membeli

4. Smartphone Vivo memiliki kualitas produk dengan harga
yang sesuai

5. Harga produk Smartphone Vivwo yang dibeli secara online
lebih murah dibandingkan dengan pembelian di toko

6. Harga dan kualitas produk yang sesuai dapat membuat
konsumen merasa puas

7. Harga sesuai dengan manfaat yang dihasilkan produk
Smartphone Vivo

8. Harga berpengaruh terhadap tingkat penjualan, tingkat
keuntungan dan market share produk Smartphone Viwo

9 Produk Smartphone Vi memiliki harga yang mampu
bersaing dengan para kompetitornya

10. Harga dapat menciptakan minat beli produk Smartphone Vivo

di Kecamatan Cikupa




C. Minat Beli Konsumen

No.

Pernyataan

Pilihan Jawaban

SS

S

RR

TS

STS

Mencari informasi lebih dulu mengenai produk Smartphone
Vivo oleh calon konsumen di Kecamatan Cikupa

Beberapa fitur produk Smartphone Viw dapat menarik

2 perhatian calon konsumen di Kecamatan Cikupa

3. Desain produkSmartphone Vivwo menarik untuk dibeli oleh
calon konsumen di Kecamatan Cikupa

4 Bersedia merekomendasikan produk Smartphone Vivo
kepada orang lain di lingkungan Kecamatan Cikupa

5. Dapat menjadikan produk Smartphone Vivwo sebagai
salah satu pilihan dalam memenuhi kebutuhan oleh calon
konsumen di Kecamatan Cikupa

6. Dapat berbagi pengalaman setelah mengkonsumsi produk
Smartphone Vivwo sebagau sesame warga di Kecamatan
Cikupa

7 Membandingkan informasi produk Smartphone Viwo
dengan produk Smartphone lain sebelum membeli oleh calon
konsumen di Kecamatan Cikupa

8. Dapat melakukan pembelian produk Smartphone Vivo
berdasarkan keunggulan yang ditawarkan produk tersebut

9. | Calon konsumen di Kecamatan Cikupa mendapatkan
informasi produk dengan mudah

10. Promosi dan harga dapat menciptakan minat beli produk

Smartphone Vivwo bagi masyarakat di Kecamatan Cikupa




KUISIONER PENELITTIAN "PENGARUH
PROMOSI DAN HARGA TERHADAP
MINAT BELI SMARTPHONE VIVO PADA
MASYARAKAT KECAMATAN CIKUPA
KABUPATEN TANGER ANG"

Assalamualaifnam Wr. Wh
Om Swastyasoa
MNamoBuddhaya

Salam Kebajikan

Kepada Besponden ¥eh

Saya Salma Assyifa Kusuma Wardani, Mahasiswi Junasan 51 Manajemen Sckolah Tinggi Omu
Ekonomi Purra Ferdana Indonesia, sedanpg melaloakan penelitian unmik mememahi tugas alkhic
perloaliahan yaina skripsi dengan judul “Pengarnh Promosi dan Harpa Terhadap Minat Beli
Swaripbone Vivo Pada Masyarakat Kecamatan Ciknpa Kabupaten Tangorang™.

Selunah data yang diperalch pada penclitian ini bersifar privasi dan akan terjamin kerahasiaanoya.
Drara yang c['[pcroIch h:a.n}ra unhak fajuan pcnclil:'[a.n dan mcnjad.'[ bahan pcnchtian sccara akademis.
Malea dari ina, d.'[ha.rapka.n rcspondcn c[apal: mengisi kacsioner c[cngan Icngkap_

Terima kasih dan hormat saya atas berkenannya meluanglkan wakna unoak memberi jawaban aras
knacsioner ini. Seriap jawaba.n Fang diberikan sangat bermanfaar bagi saya unnak mcrgrclc.sa.'[kan .skl:ipsi
ini.

Aras perhariannya, saya ucaplkan rerima kasih.

MNama Lengkap ™

Adinda Auliva

Tenis Kelamin *

Laki-T ali

bdl rrempuan
= P

Usia ™

17-21 Tahun
22-26 Tahun
27-31 Tahun

= 32 Tahun



Pendidikan *

SMA/SME/Scderajar
D3
s1

52

DPekerjaan =

Pelajar/hiahasiswa
Karyawan
Wiraswasra

Lainnya
PERNYATAAN PROMOSI (X1)

Lsilah peroyaraan di bawah ini c[cnga.n memberikan jawaba.n berdasackan -
1.5TS = Sangat Tidak Semaju (STS)

2. TS =Tidak Senaju (T8)

3.BR =Ragu-Ragu (RR)

4.5 =Semajua (§)

5.58 = Sangat Seruju (55)

1. Promosi melalui peryebaran brosur bisa membuat calon konsamen mendapat informasi lengkap mengenai produk

Smartphone Vivo di Kecamatan Cikapa
1 2 3 4 5

Sangar Tidak Senaju © Sangar Senaju
2. Penjualan produk Smartphone Vivo dengan promosi digital melala social media dapat menjangkaa Iebih baryak
konsamen di Kecamatan Cikapa

Sangar Tidak Senaju © Sangat Senaju

3. Pemberian kapon saat promosi menjadi salah sata daya tarik yang dinantikan oleh calon konsamen di Kecamatan
Cikapa

Sangar Tidak Semaju @ Sangar Semaju



4. Promosi diskon dapat berpengarah terhadap penjaalan produk Smartphone Vivo di Kecamatan Cikapa *

Sangar Tidak Senaju @ Sangar Semaju

5. Pendekatan kepada calon konsumen sangat penting untak dilakokan saa promosi dagang di Kecamaean Cikapa ™
1 2 3 4 ]

Sangar Tidak Senaja © Sangar Semaju

8. Terdapat sales promotion ditempat penjualan produk Smarephone Vivo di Kecamaran Cikapa *

Sangar Tidak Senaja @ Sangar Semaju

7. Promosi givve away pada saat acara khasas seperti Hari Kemerdekaan RT dapat membuat calon konsamen di *
Kecamatan Cikopa merasa paas
1 2 3 4 5
Sangar Tidak Semaju @ Sangar Senaju
8. Promosi melalui spansor/endorsement tarac meramaikan persaingan penjualan produk Smartphone Vivo dibidang— *
elekernnik khusaseya alat knmunikasi di Keramatan Cikapa
1 2 3 4 5
Sangar Tidak Semaju @ Sangar Senaju
*

9. Penjualan prociak Smartphone Vivo dengan promosi langsung dari malae ke malat dapat mempengarahi keinginan
calon knnsamen untuk membeli di Keramatan Cikapa

1 2 3 4 3

Sangar Tidak Semaju @ Sangar Senaju

10. Prommsi dapat mencipeakan minac beli tethadap produk Smarephone Vivn di Kecamaean Cikapa

Sangat Tidak Senaju © Sangar Sznaju



PERNYATA AN HARGA (X2)

Tsilah peroyataan di baweah ini c[cnga_n memberikan jawaba.n berdasarkan -
1.5T% = Sangar Tidak Senaju (5TS)

2.T5 = Tidak Szmnaju (T§)

3.BR =Rapu-Rapa (RR)

4.5 = Seoaju (5)

5. 85 = Sangar Senaju (55)

1. Harga yang ditawarkan produk Smartphone Vivo tefjangkan antak senmaa kalangan di Kecamatan Ciliapa *
1 2 3 4 3

Sangar Tidak Senaju © Sangat Scnaju

2. Beberapa produk Smartphone Vivo di Kecamatan Cikapa memiliki harga yang lebibh marah dibandingkan prodak *

Smarephone lain

Sangar Tidak Senaju @ Sangar Senju

3. Harga prodak Smartphone Vivo dapat mempengarahi keinginan calon konsamen di Kecamatan Cikapa untak *
membeli

Sangar Tidak Senaju © Sangar Senaju

4. Smartphone Vivo memiliki kaalitas produk dengan harga yang sesaai *

Sangat Tidak Senaju @ Sangat Semaju

5. Harga produk Smartphone Vivo yang dibeli secara online lebih marah dibandingkan pembelian di toka *
1 2 3 4 5
Sangar Tidak Semaju @

Sangar Senaju

6. Harga dan kaalitas produk yang sesuai dapat membuat konsamen merasa paas *

Sangar Tidak Semaju @ Sangar Senaju



7. Harga sesaai dengan manfaat yang dihasilkan produk Smarephone Viro *
1 2 3 4 5
Sangar Tidak Senaju @ Sangar Semaju

8. Harga berpengarah terhadap tingkat penjaalan, tingkat keantungan dan smarksr shere prodak Smarephone Vieo *

Sangar Tidak Seraju @ Sangar Sermaju

9. Prodak Smartphone Vivo memiliki harga yang mampua bersaing dengan para kompetitosnya *

Sangat Tidak Senaju @ Sangat Senaju

10. Harga dapat menciptakan minat beli prodak Smargphone Vivo di Kecamatan Cikopa =

Sangat Tidak Senaju @ Sangar Senaju

PERNYATAAN MINAT BELT (Y)

Lsilah pernyaraan di bawah ini denpan memberikan jawaban berdasarkan -
1.STS = Sangat Tidak Senaju (STS)

2. TS = Tidak Seraja (TS)

3.RE =Ragu-Ragu (RE)

4.5 =Scnaju (5)

5. 58 = Sangar Semaju (55)

1. Mencari informasi lebih dala mengenai produk Smartphone Vivo oleh calon konnsamen di Kecamatan Cikapa *

Sangat Tidak Schaju @ Sangat Sehaju



2. Beberapa fitar prodak Smarephone Viro dapat menarik pechatian calon konsamen di Kecamatan Cikapa *
1 2 3 £ a

Sangat Tidak Senaju @ Sangar Seraju

3. Desain produk Smartphone Vivo menarik untak di beli oleh calon konsamen di Kecamatan Cikapa *
1 2 3 £ a

Sangat Tidak Senaju @ Sangat Senaju

4. Bersedia mereknmendasikan prodak Smargphone Vivo kepada orang Tain di lingkangan Kecamaean Cikapa *

1 2 3 4 5

Sangar Tidak Senaju @ Sangar Senaja

5. Dapat menjadikan produk Smartphone Vivo sebagai salah sata pilihan dalam memenahi kebatahan oleh calon
konsamen di Keramatan Cikapa

1 2 3 4 5

Sangar Tidak Seniju @ Sangar Senaj

6. Dapac berbagi pengalaman secelah mengkonsamsi produk Smarephone Vien sebagai sesama warga di Kecamatan
Cikapa

Sanpar Tidak Senaju @ Sanpar Semajua

7. Membandingkan informasi produk Smarephone Viro dengan produk Smarephone Lain sebelom membeli oleh calon
konsamen di Kecamatan Cikapa

Sangat Tidak Senaju @ Sangat Senaju



8. Dapat melakukan pembelian produk Smarephone Vivo berdasarkan keanggulan yang ditawarkan produk cersebue =

Sangat Tidak Senaju @ Sangat Senaju

9. Calon konsamen di Kecamatan Cikupa mendapatkan informasi produk dengan madah *

Sangat Tidak Senaju @ Sangat Setaju

10. Promosi dan harga dapat mencipeakan minat beli prochak Smacephone Vivo bapl masyarakat di Kecamatan Cikapa *

Sangat Tidak Senaju @ Sangat Semaju
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LAMPIRAN C

HASIL UJI DESKRIPTIF DATA

Fraquencies Table

Jenis_Kelamin

Valid Cumulative
Frequency | Percent Percent Percent
Valid Laki-Laki 34 34,0 34,0 34,0
Perempuan 66 66,0 66,0 100,0
Total 100 100,0 100,0

Fraquencies Pie

Jenis_Kelamin

WiskiLaki
WPerempuan




Fraquencies Table

Usia
Valid Cumulative
Frequency | Percent Percent Percent

Valid 17-21 Tahun 69 69,0 69,0 69,0

22-26 Tahun 24 24,0 24,0 93,0

27-31 Tahun 4 4,0 4,0 97,0

>32 Tahun 3 3,0 3,0 100,0

Total 100 100,0 100,0

Fraguencies Pie

Usia




Fraquencies Table

Pendidikan
Valid Cumulative
Frequency | Percent| Percent Percent
Valid SMA/SMK/Sederajat 79 79,0 79,0 79,0
D3 2 2,0 2,0 81,0
S1 19 19,0 19,0 100,0
Total 100 100,0 100,0

Fraguencies Pie

Pendidikan

W suasMSederagt
Eos

Os




Fraquencies Table

Pekerjaan
Valid Cumulative
Frequency | Percent | Percent Percent

Valid Pelajar/Mahasiswa 76 76,0 76,0 76,0

Karyawan 13 13,0 13,0 89,0

Wiraswasta 1 1,0 1,0 90,0

Lainnya 10 10,0 10,0 100,0

Total 100 100,0 100,0

Fraguencies Pie

Pekerjaan

B Penor tshazswa
B aryawan
Ovaraswosta
WLannya




HASIL UJI VALIDITAS DAN RELIABILITAS

1. Promosi (X1)
Reliability
SCALE: ALL VARIABLE

Reliability Statistics

Cronbach's Alpha N of Items

,691

10

ltem-Total Statistics

Corrected ltem- Cronbach's

Scale Meanif Scale Varianceif Total Alphaif ltem

Item Deleted Item Deleted Correlation Deleted
Promosi_1 38,61 9,473 ,424 ,655
Promosi_2 38,39 9,978 ,284 ,681
Promosi_3 38,52 9,808 ,325 ,673
Promosi_4 38,31 9,711 ,391 ,661
Promosi_5 38,19 10,499 ,226 ,688
Promosi_6 38,52 9,606 ,469 ,649
Promosi_7 38,48 9,545 ,304 ,680
Promosi_8 38,48 9,303 ,501 ,641
Promosi_9 38,73 9,815 ,274 ,684
Promosi_10 38,34 10,065 ,358 ,668




2. Harga (X2)
Reliability
SCALE: ALL VARIABLE

Reliability Statistics

Cronbach's Alpha N of Items

,753 10

ltem-Total Statistics

Corrected Cronbach's

Scale Meanif Scale Variance if ltem-Total Alphaif ltem

Item Deleted Item Deleted Correlation Deleted
Harga_1 37,75 12,997 ,439 ,731
Harga_2 37,97 12,393 ,609 ,700
Harga_3 37,32 13,493 ,541 ,716
Harga 4 37,55 13,119 576 ,709
Harga_5 37,66 13,883 ,281 ,760
Harga_6 37,14 15,233 ,223 ,756
Harga_7 37,35 14,008 ,484 ,725
Harga_8 37,32 14,826 ,320 ,745
Harga_9 37,44 14,107 ,437 ,730
Harga_10 37,17 15,092 ,290 ,748




3. Minat Beli Konsumen (Y)

Reliability

SCALE:ALL VARIABLE

Reliability Statistics

Cronbach's Alpha

N of Items

,760

10

ltem-Total Statistics

Corrected Item- Cronbach's

Scale Meanif Scale Variance if Total Alphaif ltem

Item Deleted Item Deleted Correlation Deleted
Minat_Belil 38,40 10,990 ,446 ,738
Minat_Beli2 38,67 10,749 ,473 ,734
Minat_Beli3 38,54 11,039 ,452 ,737
Minat_Beli4 38,73 10,644 ,433 ,740
Minat_Beli5 38,58 11,155 ,438 ,739
Minat_Beli6 38,61 10,806 ,460 ,735
Minat_Beli7 38,56 11,400 ,242 ,770
Minat_Beli8 38,49 10,555 ,565 ,721
Minat_Beli9 38,53 11,302 ,325 ,755
Minat_Belil0 38,27 11,290 ,475 ,736




HASIL UJI NORMALITAS

Normal P-P Plot of Regression Standardizerd Residual

MNormal P-P Plot of Regression Standardized Residual

Dependent Variable: Minat Beli Konsumen
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Mean = 2 32E-15
20+ Std. Dev.= 0990
M =100

Frequency
\\
|
r

1] T T T
-3 -2 -1 0 1 2 3

Regression Standardized Residual



One-Sample Kolmogorov-Smirnov Test

Unstandardized

Residual
N 100
Normal Parameters™® Mean ,0000000
Std. Deviation 1,81487900
Most Extreme Differences Absolute ,058
Positive ,038
Negative -,058
Test Statistic ,058
Asymp. Sig. (2-tailed) ,200%°




HASIL PERSENTASE JAWABAN RESPONDEN TERHADAP
INSTRUMEN PENELITIAN

1. PROMOSI (X1)

Promosi_1
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 17 17,0 17,0 17,0
S 54 54,0 54,0 71,0
SS 29 29,0 29,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Promosi_2
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid TS 1 1,0 1,0 1,0
RR 9 9,0 9,0 10,0
S 45 45,0 45,0 55,0
SS 45 45,0 45,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Promosi_3
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 15 15,0 15,0 15,0
S 49 49,0 49,0 64,0
SS 36 36,0 36,0 100,0
Total 100 100,0 100,0




Promosi 4

Cumul ative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 8 8,0 8,0 8,0
S 42 42,0 42,0 50,0
SS 50 50,0 50,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Promosi_5
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 4 4,0 4,0 4,0
S 38 38,0 38,0 42,0
SS 58 58,0 58,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Promosi_6
Cumul ative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 9 9,0 9,0 9,0
S 61 61,0 61,0 70,0
SS 30 30,0 30,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Promosi_7
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 11 11,0 11,0 11,0
S 43 43,0 43,0 54,0
SS 46 46,0 46,0 100,0
Total 100 100,0 100,0




Promosi_8

Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 11 11,0 11,0 11,0
S 53 53,0 53,0 64,0
SS 36 36,0 36,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Promosi_9
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid TS 1 1,0 1,0 1,0
RR 25 25,0 25,0 26,0
S 47 47,0 47,0 73,0
SS 27 27,0 27,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Promosi_10
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 4 4,0 4,0 4,0
S 53 53,0 53,0 57,0
SS 43 43,0 43,0 100,0
Total 100 100,0 100,0




HARGA (X2)

Harga 1
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid STS 1 1,0 1,0 1,0
TS 7 7,0 7,0 8,0
RR 21 21,0 21,0 29,0
S 45 45,0 45,0 74,0
SS 26 26,0 26,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Harga_2
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid TS 8 8,0 8,0 8,0
RR 34 34,0 34,0 42,0
S 42 42,0 42,0 84,0
SS 16 16,0 16,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Harga_3
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid TS 1 1,0 1,0 1,0
RR 10 10,0 10,0 11,0
S 46 46,0 46,0 57,0
SS 43 43,0 43,0 100,0
Total 100 100,0 100,0




Harga_4

Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid TS 1 1,0 1,0 1,0
RR 20 20,0 20,0 21,0
S 49 49,0 49,0 70,0
SS 30 30,0 30,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
H arg a_5
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid TS 7 7,0 7,0 7,0
RR 24 24,0 24,0 31,0
S 34 34,0 34,0 65,0
SS 35 35,0 35,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Harga_6
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid TS 1 1,0 1,0 1,0
RR 4 4,0 4,0 5,0
S 40 40,0 40,0 45,0
SS 55 55,0 55,0 100,0
Total 100 100,0 100,0




Harga_7

Cumul ative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 10 10,0 10,0 10,0
S 52 52,0 52,0 62,0
SS 38 38,0 38,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Harga 8
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 8 8,0 8,0 8,0
S 53 53,0 53,0 61,0
SS 39 39,0 39,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Harga_9
Cumul ative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid TS 1 1,0 1,0 1,0
RR 11 11,0 11,0 12,0
S 56 56,0 56,0 68,0
SS 32 32,0 32,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Harga_10
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 4 4,0 4,0 4,0
S 46 46,0 46,0 50,0
SS 50 50,0 50,0 100,0
Total 100 100,0 100,0




3. MINAT BELI KONSUMEN (Y)

Minat Beli Konsumen_1

Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 7 7,0 7,0 7,0
S 44 44,0 44,0 51,0
SS 49 49,0 49,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Minat Beli Konsumen_2
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 15 15,0 15,0 15,0
S 55 55,0 55,0 70,0
SS 30 30,0 30,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Minat Beli Konsumen_3
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 8 8,0 8,0 8,0
S 56 56,0 56,0 64,0
SS 36 36,0 36,0 100,0
Total 100 100,0 100,0




Minat Beli Konsumen_4

Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid TS 2 2,0 2,0 2,0
RR 16 16,0 16,0 18,0
S 53 53,0 53,0 71,0
SS 29 29,0 29,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Minat Beli Konsumen_5
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 8 8,0 8,0 8,0
S 60 60,0 60,0 68,0
SS 32 32,0 32,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Minat Beli Konsumen_6
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid TS 1 1,0 1,0 1,0
RR 10 10,0 10,0 11,0
S 56 56,0 56,0 67,0
SS 33 33,0 33,0 100,0
Total 100 100,0 100,0




Minat Beli Konsumen_7

Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid STS 1 1,0 1,0 1,0
TS 1 1,0 1,0 2,0
RR 10 10,0 10,0 12,0
S 47 47,0 47,0 59,0
SS 41 41,0 41,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Minat Beli Konsumen_8
Cumul ative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 8 8,0 8,0 8,0
S 51 51,0 51,0 59,0
SS 41 41,0 41,0 100,0
Total 100 100,0 100,0
Minat Beli Konsumen_9
Cumulative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid TS 1 1,0 1,0 1,0
RR 9 9,0 9,0 10,0
S 50 50,0 50,0 60,0
SS 40 40,0 40,0 100,0
Total 100 100,0 100,0




Minat Beli Konsumen_10

Cumul ative
Frequency Percent Valid Percent Percent
Valid RR 1 1,0 1,0 1,0
S 43 43,0 43,0 44,0
SS 56 56,0 56,0 100,0
Total 100 100,0 100,0




HASIL UJI KORELASI

Regression
Correlations
Minat Beli
Promosi Harga Konsumen

Promosi Pearson Correlation 1 ,734** ,756**

Sig. (2-tailed) ,000 ,000

N 100 100 100

Harga Pearson Correlation ,734** 1 ,843”

Sig. (2-tailed) ,000 ,000

N 100 100 100

Minat Beli Konsumen Pearson Correlation ,756M ,843** 1

Sig. (2-tailed) ,000 ,000
N 100 100 100
Model Summary®
AdjustedR Std. Error of the
Model R RSquare Square Estimate
1 ,867° ,751 ,746 1,83349
Coefficients
Standardized
Unstandardized Coefficients Coefficients

Model B Std. Error Beta t Sig.
1 (Constant) 5,640 2,411 2,339 ,021
Promosi ,328 ,082 ,297 3,981 ,000
Harga ,555 ,066 ,625 8,372 ,000

a. DependentVariable: Minat Beli Konsumen



ANOVA

Model Sum of Squares Df Mean Square F Sig.
1 Regression 982,675 2 491,338 146,158 ,000
Residual 326,085 97 3,362
Total 1308,760 99

a. DependentVariable: Minat Beli Konsumen

b. Predictors: (Constant), Promosi, Harga
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